per aprire le porte dell’ Hi-Fi
ad un piu vasto pubblico in Italia.

Finalmente una iniziativ:
nuova

Parte da Torino I'operazione Hi-Fi
prezzi europei

E' stato recentemente inau-
gurato a Torino, in una del-
le principali vie del centro
storico un nuovo centro
specializzato in vendita di
dischi ed apparecchiature
ad alta fedelta: « IL PENTA-
GRAMMA ». L'iniziativa &
dovuta ad un gruppo di mu-
sicisti ed appassionati del-
la musica (quella vera s'in-
tende) che da molto tempo
Si erano resi conto che la
distribuzione sia del mate-
riale discografico che ad
alta fedelta fosse per lo
piu estremamente lacunosa
e di scarsa soddisfazione
per |'acquirente.

Al « PENTAGRAMMA » ¢
possibile trovare non solo
le incisioni piu rare e pre-
giate (solo di musica clas-
sica e Jazz perdo!) ma ov-
viamente tutto quanto oc-
corre per ascoltarle come
si deve. Ci ha particolar-
mente colpito la politica di
vendita del materiale per
alta fedelta, adottata dal
Pentagramma che mira a
fornire, con le massime
garanzie, una serie di com-
binazioni eccellenti a dei
prezzi veramente sorpren-
denti, non solo per chi
abita a Torino ma a chiun-
que ne faccia richiesta.
Per chiarire meglio I'argo-
mento abbiamo posto al
« general manager » del
Fentagramma Dr. Federico
Mancini alcune domande.

Dr. Mancini, da qguanto abbiamo
appreso il Pentagramma si pro-
pone di -mettere in vendita a
forino e su tutto 0l territorio
nazionale una serie di combina-
zioni complete per ['ascolto in
alta fedelta stereo a prezzi vera-
mente eccezionali, come abbia-
mo potuto constatare. Sono prez-

zi a livello «supermarket ingle-
se » per intenderci. Pud spiegarci
meglio questa iniziativa, ed assi-
curarci che non si tratti solo di
un'operazione di lancio?

Devo premettere che personal-
mente sono molto appassionato
di musica (oltretutto suono il
pianoforte da sempre] e cosi
pure tutti i miei collaboratori con

i quali abbiamo costituito la so-
cieta « IL PENTAGRAMMA ». Cc-
me appassionati e come musici-
sti (alcuni di questi sono profes-

sionisti) conosciamo piuttosto
bene la musica e siamo in grado
di stabilire quali accoppiamenti
garantiscano il miglior compro-
messo possibile per [ascolto
nell'ambito domestico. Sino ad
oggi, poi, chi di noi ha cercato
di « farsi » un impianto hi-fi ha
constatato come si verifichino
delle situazioni inconcepibili con
delle proposte talvolta veramen-
te oscene (dal punto di vista de-
gli abbinamenti) e con richieste
di denaro davvero intollerabili.
Ci siamo chiesti perché si do-
veva sottostare ad una situazio-
ne del genere ed abbiamo ini-
ziato delle ricerche, ed abbiamo
accertato come le nostre pretese
non fossero cosi assurde come
potevano apparire. E poiché ci
risultava che le persone che
hanno le stesse nostre esigenze
sono molte, abbiamo deciso che
era quasi un obbligo morale fare
qualche cosa anche per loro.
Non si tratta come vede di una
operazione di lancio ma di una
precisa scelta ».

Notiamo come le combinazioni
siano in definitiva tre (25 -+ 25,
45 1 45, 75+ 75 watt effettivi) ed
il loro prezzo varii da poco piu
di 300.000 Lire a poco pio di
400.000. Notiamo anche come il
materiale sia tutto di una stessa
marca. Non crede che tutto que-
sto costituisca una limitazione?

Ritengo proprio di no. Siamo par-
titi con un numero pit alto di
soluzioni ma abbiamo verificato
che con un piccolo risparmio la
gualita sonora decade notevol-
mente e solo una grossa spesa
pud consentire qualche labile mi-
glioramento. Le tre combinazioni
che proponiamo sono ampiamen-
te sufficienti per soddisfare ol-
1’80 % delle necessita, anche se
si tratta di ascoltatori esigenti.
Per quanto riguarda la marca,
avete potuto vedere che & tutto
materiale fornito dalla Hirtel.
Questo & stato possibile perche
abbiamo trovato presso questa
Azienda una collaborazione pie-
na ed efficiente. Abbiamo chie-
sto ed ottenuto che amplificatori
e diffusori avessero le caratteri-
stiche necessarie per ottenere
determinati risultati sonori. Si
tratta infatti, come potete rile-
vare, di modelli diversi da quel-
li commercializzati normalmente
dalla Hirtel. Ovviamente abbia-
mo dovuto sottoscrivere un gros-
S0 impegno per poter ottenere
delle gquotazioni che ci permet-
tessero di vendere un impianto
completo ai prezzi che avete
riscontrato.

Se avessimo distribuito i nostri
sforzi su 4 o 5 marche forse

avremmo ottenuto gli stessi ri-
sultati ma a prezzi ben piu alti.
E poi se permette, oltre ad ave-
re uUna esperienza notevole la
Hirtel & a Torino

Dr. Mancini, il Pentagram
propone di vendere queste (
binazioni In tutta ['ltalia. Ma
te preso in considerazione i
blemi che pone una tale d
buzione?

Naturalmente. Nel prezzo al
mo compreso tutte le spese
renti al porto e la merce &
franco cliente ed & inoltre &
curata a valore intero pré
una primaria compagnia co
i rischi del trasporto. Con i
nici della Hirtel poi abbiamo
parato un manuale di istruz
che mette in grado chiunqu
far funzionare correttament
proprio impianto che & for
completo di ogni minimo p
colare. E anche prevista una ¢
sulenza diretta gratuita in ¢
di difficolta oltre la normale
ranzia che & di 3 anni ».

Insomma, a quanto pare av
fatto dei miracoli dal mome
che con circa 450.000 Lire
scite a dare giradischi e test
di primaria marca, un amplif
tore integrato da 751 75 wal
diffusori a 3 vie pienam
adequati.

Non credo si possa parlare e
tamente di miracolo. Ci si
limitati ad avere il coraggio
abbandonare un certo tipo di
litica di vendita, certi cliché
mai stantii, molti luoghi com
Dobbiamo, certo, ringraziare
che la Hirtel che ci ha perfe
mente assecondati e che ci
gue veramente bene.

Grazie Dr. Mancini. Non ci ri
ne a guesto punto che form
re | nostri migliori auguri.
probabilmente non ce n'é b
gno poiché wuna iniziativa co
guesta non puo non avere
cesso; anzi ci auguriamo po
essere estesa a tutto quello
puo interessare il musicist
I'appassionaito. |



